附件

《律师新商业思维》课程简介

讲师介绍：

李俊成，中国律师跨界营销第一人、中国律师培训师发起人、中国律企商学院院长、中国企业联合会专家、《销售与市场》营销专家、多家企业律所机构营销总顾问。是首位提出让律师成为培训师，让律师品牌化营销，律师批量成交的导师，并提出了律师专业化、市场化、团队化、规模化、国际化五化模式。对超过10000名资深律师进行针对性的营销培训及品牌策划，指挥完成了200多个营销策划项目，被律师界誉为“最实战、最激情、最敬业”的导师。
课程主题：

通过培训学习，让律师所及律师运用新商业思维去思考问题、处理问题、解决问题。
课程目的：

让律师和企业家互生共赢，寻找优质案源，让收入倍增，执业快乐！

课程要点：

1.营养不良症----案源少，质量低，开发客户靠关系怎么办？

2.不好意思症----收费低，还讨价，收起钱来太费劲怎么办？

3.口干舌燥症----心中有，讲不出，法律讲座无结果怎么办？

4.晕头转脑症----不定位，无品牌，执业多年路茫茫怎么办？

5.成长迟缓症----成长慢，名气小，客户抱怨不匹配怎么办？

6.心力交瘁症----有团队，无机制，人员不稳常抱怨怎么办？

教学特色：

开场留悬念，过程做铺垫，结局抖包袱。

课程内容介绍：

律师尤其年轻律师普遍面临案源少、收费难，大部分时间都在做技术含量不高的事务性工作等问题，对于如何突破这些执业瓶颈，很多律师朋友都觉得非常迷茫和困惑。律师只要收费服务，就已经进入商业模式，既然在商业中就要尊重商业思维。律师的商业思维可以从两个方面看，一是律师和律所的业务也属于商业事务，其业务拓展、客户合作，收费价格、产品研发、服务呈现、客户维护等，都要具备商业思维。二是律师和律师事务所在对待客户的业务时，要运用商业思维去思考问题、处理问题。本次课程将围绕商业思维的运用，通过具体案例介绍，讲解律师如何建立客户信任、锁定优质客源、提高服务满意度，提升律师个人品牌价值。

